Praxisuibernahme

einfach. schnell. unbirokratisch.

Tipps und Tricks zur erfolgreichen
Praxisibernahme




Planung

Gratulation! Sie haben sich zur &rztlichen Niederlassung entschlossen. Treffen Sie
die Entscheidung, ob Sie eine Praxis ubernehmen, als Partner:in in eine Praxis mit

spaterer Assoziation einsteigen oder eine Praxis komplett neu grinden wollen.

KV oder Privatpraxis?

Einzelpraxis, Praxisgemeinschaft, BAG, MVZ?
Lage der Praxis (Stadt, Land, Speckgurtel]?
Bei Praxisibernahme: Ausbaupotential?

Anteil Privatpatienten?
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Work-Life-Balance und Infrastruktur (Kita, OVPN)?




Praxisstandort
Arbeit. Work-Life. Balance.

Die Wahl des Standortes ist nicht nur fir den wirtschaftlichen Erfolg Ihrer
Arztpraxis von entscheidender Bedeutung. Befindet sich die anvisierte Arztpraxis in
einer prosperierenden Region? Wie wird sich der Praxisstandort in Zukunft
entwickeln?

Wir empfehlen einen nahen Anschluss an das OPVN. So kénnen die Praxis nicht
nur Patienten besser erreichen, auch Praxismitarbeiter sind leichter zu
rekrutieren.

Die Lokalisation der Arztpraxis entscheidet dartber hinaus wesentlich tber Ihre
zukinftige Work-Life Balance. Sind Kitas und Schulen in der Nahe?

Wie bei Immobilien ist die Lage ein wesentlicher Faktor der \Wertentwicklung der

gesuchten Arztpraxis.
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Die PraxisiUbernahme ist mit einer Unternehmensgrindung zu vergleichen. Wird ein

Praxisstandort ausgewahlt, so ist die Korrektur dieser Entscheidung nur mit einem sehr

hohem Burokratieaufwand und Kostenaufwand verbunden.

Dementsprechend gehort die Standortanalyse zu den wichtigsten strategischen
Instrumenten auf dem Weg zur eigenen Arztpraxis. Mit unseren kostenlosen
Geomarketing Tools kdnnen Sie eine Standortanalyse der avisierten Praxisumgebung

durchfuhren. Folgende Faktoren sollten Sie bei der Standortanalyse beachten:

Standortanalyse

Anzahl Praxen des gleichen Fachgebietes in der Nahe?
Alter des konkurrierenden Praxisinhabers in der Nahe?
Sind Alten- und Pflegeheime in der Nahe?

Gibt es Krankenh&user fur Belegbetten und Konsiliarien?

Apotheken in der N&he?
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Andere Heilberufe in der Praxisumgebung?



Geomarketing

Die Patientenzusammensetzung hat einen erheblichen Einfluss auf den
wirtschaftlichen Erfolg lhrer Arztpraxis. Daher empfehlen wir vor der
Praxisubernahme eine Analyse der lokalen Bevolkerungs- und Patientenstruktur.

Das Geomarketing stellt den Bedarf und damit die Nachfrage nach den aktuellen und

zukUnftigen medizinischen Leistungen dar.

Bevolkerungsstruktur
Altersstruktur der Bevolkerung
Einkommensstruktur der Patienten
Miethohen in der Praxisumgebung

Verfluigbares Einkommen der privaten Haushalte
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Privatpatienten Antell




To-Do-Liste Praxisubernehmer

Folgende Dokumente sollten Sie dem Praxisabgeber bei Kaufabsicht vorlegen:

Lebenslauf, Approbation, Promotion 'L-‘ B 0/?
S A

Medizinische Qualifikationen und Weiterbildungen

€0 €

Vorlage der kassenarztlichen Zulassung
Businessplan

Letzte drei Einkommenssteuerbescheide

Bei Freiberuflichkeit die letzten drei BWAs, Einnahme-Uberschuss-Rechnungen

g ¢

Bankbirgschaft / Kredit als Investitionsnachweis




Der Praxisinhaber sollte Ihnen folgende Unterlagen zur Verfiigung stellen:

¢
¢
¢
¢
¢
¢

Jahresabschlisse (BWA) der letzten drei Jahre
Leasingvertrage

Personalvertrage

Mietvertrag der Praxisimmobilie

Auskunft dber sonstige Verbindlichkeiten

Kaufvertrag fur den Praxiskauf bzw. Anteilserwerb

To-Do-Liste Praxisabgeber
BWA. Leasing. Vertrage.

Materieller und immaterieller Wert einer Arztpraxis differieren oftmals signifikant.
Daher empfehlen wir zur sicheren \Wertermittlung der Arztpraxis ein unabhangiges

Wertgutachten.
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Planungsbereich

Wenn ein Planungsbereich nicht gesperrt ist, kénnen Bewerber, die die
Voraussetzungen erfillen, ohne weitere Hirden zugelassen bzw. angestellt werden.
Eine Unterversorgung besteht, wenn die tatsachliche Anzahl an Hausarzten mehr
als 25 Prozent - bei Facharzten mehr als 50 Prozent - unter dem ermittelten

Bedarf liegt.

Wenn es in einem Planungsbereich zehn Prozent mehr niedergelassene Arzte gibt,
als die beschlossene Verhaltniszahl der KV vorsieht, wird fir diese Arztgruppe eine
Uberversorgung festgestellt und der Bereich fiir die weitere Niederlassung von

Arzten gesperrt. In diesem Fall muss ein bestehender KV Sitz ibernommen werden.



Gesuchsinserat aufgeben

Das Eingabeformular ist unterteilt in funf Reiter:

Ubersicht - Kaufpreis/Umsatz - Immobilie - Angaben zu meiner Person - Kontaktdaten

Inserate Titel
Unser Tipp: Individualisieren Sie den Titel und betonen Sie lhre Vorzige. Statt ,Suche Hausarztpraxis

in Munchen” besser z.B. ,Emphatische Facharztin sucht frequentierte Hausarztpraxis in Minchen”.

Inserat Ubersicht
Die Ubersicht 1adt zum Weiterlesen ein! Beschreiben Sie |hr Ubernahmevorhaben mit den wichtigen

Eckdaten unter Hervorhebung lhrer Winsche:

¢ Praxisort und Umkreis

¢ Leistungsspektrum / Ausbaupotential / Patientenanzahl / Privatpatienten
¢ Altbau/Neubau / Umgebung / Freizeitwert

& Arbeitsbelastung / Verdienstmaglichkeit / Praxisteam

Sie kdnnen bei der Suche anhand der gewinschten Postleitzahl einen Suchradius einstellen und die
Suche speichern.So kdnnen Sie sich automatisch dber neue Angebote in lhrem Suchradius per Email

informieren lassen.
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Kaufpreis & Umsatz

Hier konnen Sie Angaben zum gewunschten Kaufpreis der Arztpraxis angeben.
Selbstverstandlich sind alle Angaben freiwilig. Wenn Sie keine Angaben machen

wollen, bitte die Option ,Angaben nur im personlichen Gesprach® auswahlen.

Aus- und Einnahmesituation

Hier konnen Sie Details zu den wirtschaftlichen Eckdaten der gesuchten Arztpraxis
einfligen. Suchen Sie eine Praxis mit einem Mindestumsatz oder einer bestimmten
Scheinanzahl? Zusatzlich konnen Sie den gesuchten prozentualen Anteil an

Privatpatienten angeben. Das Feld ,Zur Verfigung stehende Investitionssumme’

schliet den Kaufpreis/Umsatz Reiter ab. Selbstverstandlich sind alle Felder optional
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und keine Pflichtfelder.



Angaben zu meiner Person

frisch. modern. offen.

Ich biete
Bitte geben Sie den Praxisanbietern eine kurze Beschreibung, was Sie fir die

Praxisibernahme pradestiniert (z.B. Vita und Ausbildungsstand).

Ich erwarte
Hier kénnen Sie angeben, worauf Sie bei der geplanten Praxisibernahme besonders

wert legen (z.B. familiare Arbeitsatmosphére, Hausbesuche, keine Dienste u.a.). Bitte

ggf. auch Winsche zum Kindergarten-, Schul- und Freizeitangebot angeben.

AbschlieBend konnen Sie zwischen der Anzeige |hrer Kontakten oder bei
Diskretionswunsch die Chiffre Funktion wahlen. Mit der Alarmfunktion kénnen Sie sich
automatisch und bequem per Email Uber neue Praxisangebote in lhrem gespeicherten

Suchradius benachrichtigen lassen.
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Verdienstkalkulator

for ok
Der P hner gibt lhnen als ieller Praxistb b eine Einschd d haftlichen Daten der
angebotenen Arztpraxis. Rote Ziffern sind bundesweite Durchschnittswerte, griine Ziffern wurden vom Praxisinhaber
angegeben. Unten finden Sie in blau den Einnah 0l Dle Werte knnen Sle
und fir die Praxis
Einnahmen @
Anzahl der Patienten 235C = pro Quartal
Davon Anzahl Kassen 2162 proQuartal Davon Anzahl Privat 188 | proQuartal
Durchschnittlicher 70 | €/Quartal Durchschnittlicher 85 | €/Quartal
Fallwert pro Fallwert pro
Kassenpatienten oder Privatpatient
Hzv
Selbststandige drztliche Titigkeit @
Einnahmen 605360  €/Jahr Elnnahmen 63920  €/Jahr
Kassenpatienten Privatpatienten (in
Euro)
sonsincenstoen [ 300 R0 Mit unserem Verdienstkalkulator kénnen
Leistungen, Gutachten
usw. H H H H
Sie transparent die wirtschaftlichen
Umséitze 669780  €/Jahr 1674« €/Quartal 55815 €/Monat . .
Eckdaten |hrer Wunschpraxis einsehen.
Anteil Betriebsausgaben am Umsatz @
rsonalk n Betriebsausgabenantell 50 %
- Rote Ziffern bedeuten Durchschnitts-
Gerateleasing
L werte in Deutschland
Kosten 334890 | €/Jahr
Steuerlicher Eil 1 huss (Umsatz - g
Uberschuss 334890  €/Jahr 8372. €/Quartal 27907 €/Monat
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Praxiswert ermitteln

Praxiswert ermitteln - Unser Kaufempfehlungsrechner fiir die Praxisabgabe

Hier ko geber unsere Praxisbo Kaufempfehlung einschatzen. Bitte beachten Sie das es sich um eine individuelle Einschatzung der
Praxisborse ohne Gewahr handelt. Unsere BewertungsmaBstabe ko Sie durch Anklicken des Fragezeichen Symbols einseh
Praxistyp Praxisdetail: Praxisobjek Praxisanbindung Praxisort Ergebnis (4 Punkte)
Praxistyp @ Einzelpraxis s
KV Sitz vorhanden @ ja s

Fachgebiet @ Allgemeinmedizin

«

Offener Planungsbereich @ nein

o

Abrechnungsart @ Hzv .

Wann wurde die Praxis gegriindet @ 1990 A

Mit dem Praxiswert Tool kénnen Sie den \Wert der Wunschpraxis erkennen. Bei einem

hohen Punktwert Ergebnis resultiert eine Arztborsen Kaufempfehlung.

Wir wiinschen viel Erfolg bei der Praxisiibernahme.



